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Empresa espanola hizo una agresiva apuesta por las variedades

licenciadas de uva de mesa

Raimsa,

cuando la transformacion
varietal da frutos

Raimsa es una empresa familiar espanola que
entendid que habia que ‘cambiar 0 morir. Hace cinco
anos iniciaron un agresivo recambio varietal, dejando
de producir variedades de uva de mesa tradicionales,
para apostar por una nueva generacion de material
genético. Asi es como hoy producen una treintena de
variedades y tienen otras 23 en un ‘test block’, desde
donde esperan que salgan otras a produccion. En
esta transformacion empresarial, tienen claro ademas
que hoy el negocio se mueve mas por la calidad y
requerimientos del cliente que por la cantidad.

POR RODRIGO PIZARRO YANEZ

omer doce uvas con las doce
C primeras campanadas a las

doce de la noche, es la tra-
dicional y centenaria manera en que
los espafioles reciben el nuevo afio.
Generaciones tras generaciones, las
personas se preparan dias antes para
comprar un racimo de uva blanca que

www.redagricola.com

FOTOS RAIMSA Y CESAR ESPINOSA

alcanza para toda la familia. Tradi-
cionalmente también, esa uva blanca
era de una variedad antigua, normal-
mente producida en Murcia o Alican-
te. Aledo, Dominga o Cardinal son
nombres que estdan en la memoria de
muchos espafioles. Sin embargo, poco
a poco estan perdiendo peso frente

A Las nuevas
variedades de uvade
mesa exigen un
manejo agronémico
mas fino. Ademas, en
Espafia se han
incorporado labores
que no se hacian, pero
que son necesarias
para llegar a destino
con un producto de
calidad.

Tomas Rosatto,
director comercial de
Raimsa.

a una nueva generacién de varieda-
des de uva que ha ido conquistando
la superficie uvera del pais. Hoy los
nombres que se escuchan son Sugar
Drop, Ivory, Kelly, Timpson, Moun-
tain Pearl, Allison, Arra 32...

En Raimsa, empresa familiar ba-
sada en La Romana, Alicante, tienen
claro que el consumidor espafol de
uvas es uno de los mds tradicionales
de Europa. Y lo es porque aun tienen
preferencia por las uvas con semillas,
aunque se han dejado seducir por es-
tas nuevas variedades con ‘royalty’,
sin semilla. “Como empresa, tenemos
un gran desafio muy bonito: ir reem-
plazando las variedades con semilla
que se comen a fin de afo, por uvas
sin semilla. Estamos en un proyecto
muy bonito que es reemplazar las va-
riedades de fin de afio, que tradicio-
nalmente, son con semillas, por uvas
sin semilla”, explica Tomds Rosatto,
director comercial de Raimsa, sobre
un trabajo que estdn realizando con
uvas provenientes del programa de
mejoramiento genético del Volcani
Center, de Israel. “Es uva blanca que
nos permitird llegar con un producto
novedoso a fin de afio y nos permiti-
rd ser competitivos con aquella fruta
que llega de Chile, Perti o Sudéfrica”,
afiade.

Este nuevo reto productivo y co-
mercial es uno de muchos que ha su-
mido esta firma desde que la empe-
zaron con solo media hectarea Juan
Sénchez y su esposa, Angela Petit, en
los afios setenta del siglo pasado. Hoy,
cinco décadas después, la contintian
tres de sus cuatro hijos: Angel, en-
cargado de toda la parte productiva;
Juan Antonio, quien apoya en labores
productivas y comerciales y Pilar, res-
ponsable del drea financiera de una
empresa que ha ido creciendo con el
paso de los afios, hasta manejar 250
hectareas cultivadas con una treinte-
na de variedades, uva que se en 2022
se vendié en 35 mercados, alrededor
del mundo, que hoy estan mucho mds
pendiente de la calidad de la fruta.

Y es que en Raimsa, con la calidad
no se juega. Cumplir con los requeri-
mientos de los clientes les ha permi-
tido ir creciendo en este sector. “En
la industria agricola lograr eso no es
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MANO DE OBRA:
ESCASA, CARAE
INEFICIENTE

La mano de obra
esun gran tema

en todas las zonas
de produccién de
uva de mesa. En
Alicante, segun
cuenta Juan Antonio
Sanchez, ‘tenemos
un serio problema
en determinadas
épocas cuando
tenemos que hacer
determinados
trabajos. Hay
escasez, es cara e
ineficiente”.

28-30
DiAS DE
TRANSITO,

COMO Maximo.
Ese es el objetivo
cuando se trata de
colocar lafruta en
destinos lejanos.
Los mas distantes
son indonesia (30
dias) y Vietnam y
Ecuadorambosa
28 dias). El resto
esta mas cerca.

Por ejemplo,

de los puertos

de Valencia o
Algeciras hasta
Malasia, tiene un
tiempo de transito
de 22 dias, a
Sudafrica la fruta
arriba entre 15y 17
dias, mientras que
aCanadaenil’Si
vemos que el viaje
esde mas de tres
semanas enviamos
la fruta con "cold
treatment’, dice
Rosatto.

www.redagricola.com

Raimsa ofrece a sus clientes una amplia gama de formatos de venta, ya seaa granel o envases individuales, fabricados en diferentes materiales.

MAS PRODUCTIVAS, Sl... PERO,
¢FACILES DE MANEJAR?

Desde que comenzaron el desarrollo de
nuevas variedades en los huertos, Juan
Antonio Sanchez ha comprobado dos
aspectos relacionados con las nuevas
variedades: son mucho mds produc-
tivas que las tradicionales y también
mucho mds complicadas de manejar.
“Necesitan mucha mds técnica para su
manejo”, sostiene. “No tienen nada que
ver con las variedades tradicionales
que tenemos aqui en Alicante”, agrega.

Hoy manejan en los huertos treinta
variedades licenciadas y tienen un ‘test
block’ con otras 23. Ante ello, ¢es com-
plicado conjugar un calendario pro-
ductivo y comercial con ese nimero
de variedades en produccién? “No son
variedades de cosecha larga, sino todo
lo contrario. Muchas de ellas no estan
mds de dos semanas cosechdndose.
No plantamos mucha superficie si sa-
bemos que se van a solapar”, responde
Angel Sanchez.

“El manual para producir las nue-
vas variedades en Alicantes no existe”,
dice Angel Sénchez. “El que tenemos
esta creado en Backersfield, pero esta-
mos en La Romana, Alicante, con un
clima y un suelo diferentes. En pleno
mayo tuvimos dias de mdas de 30°Cy
cuando llega la floracién, que es cuan-
do mads calor necesitamos, ocurre todo
lo contrario y tenemos dias muy frios,
ha sido el caso de este 2023, muy di-
ferente, hasta el momento, de otros.
Hemos tenido que adaptar los mane-
jos. Tenemos que buscarle el punto
para producirla bien”, explica. De ahi
la importancia de la incorporacién
hace dos afios de César Espinosa como
asesor técnico. “Nos apoya en todas las
ramas de la produccidn de todas las va-
riedades. Con su experiencia y visién
del negocio, hemos podido seguir en-
frentando de la mejor forma todas las
adversidades agronémicas de la uva de
mesa”, anade.

Lanueva generacion a cargo del negocio familiar. De izquierda a derecha: Angel Sinchez Petit, Pilar
Sanchez Petit y Juan Antonio Sanchez Petit.

Asi, por ejemplo, han logrado tor-
cerle la mano a una variedad como
Arra 30, que en muchos campos de la
zona no se ha dado como se espera-
ba. “Aqui Angel ha logrado sacarle el
mejor partido y producirla de manera
fenomenal”, afirma Rosatto. “Al final,
son variedades que hemos tenido que
producir ajustando nuestros propios
protocolos. Necesitamos tres aios para
acondicionar el protocolo e ir ajustdn-
dose campaiia tras campaia”, sostiene
Angel Sénchez.

Hoy se estan aplicando muchas téc-

nicas nuevas. Por ejemplo, en Alican-
te no se arreglaban los racimos y en
Raimsa es una préctica que iniciaron
hace unos pocos afios. “Hemos tenido
que adaptarnos a un manejo que nos
hace producir una fruta de calidad. Y,
precisamente, deben conocernos por
eso: por producir calidad, més que por
cantidad”, sostiene Tomds Rosatto y
anade , a modo de anécdota, que tanto
Juan como Angeles no pueden estar en
los huertos mientras se hace una labor
que para ellos es un contrasentido.
“Hoy, si no producimos uva de cali-

EL ASESOR QUE VINO DEL SUR DELMUNDO
César Espinosa Lagunas, ingeniero agronomo de la
Universidad de Chile, es un asesor de produccion
independiente, especialista en uva de mesa que

lleg6 desde Chile a trabajar en los campos de

Raimsa. Ya lleva dos temporadas y los resultados
han sido de los mejores. "Los técnicos espanoles

no estan acostumbrados a estas variedades. No
saben de arreglo de racimo, de raleo, de aplicacion
de hormonas.. César camina muchos paises y su
experiencia ha sido importante para construir lo
que queremos, en cuanto al manejo de nuevas
variedades y sacarles el mejor provecho a cada una
de ellas’, cuenta Rosatto. “Es primordial entender

el cultivo en cualquier parte del mundo y César

lo entiende y se adapta a cualquier condicién
agroclimatica y social de la idiosincracia europea para poder

lograr los objetivos productivos propuestos por nuestra compania, porque

la produccién es un todo: comercial, fitosanitaria, manejos culturales, costos,
ventas.. que deben dar como resultado final la rentabilidad del cultivo’, anade.

César Espinosa, asesor de Raimsa.
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EL PROBLEMA
DEL AGUA

“Elaguaesun
problema. En cier-
tas comunidades
de riego estamos
calculando el agua
TRES ANOS PARA VALIDAR UNA la siempre fue Rusia, sin embargo, tras  un calendario para dar continuidad a que debemos tener
VARIEDAD el veto impuesto a las importaciones todo nuestro ciclo de venta”, sostiene | P N0 Pasamos.
L:evar (;Jna r:1ueva va:edad de L_Jr:a provenientes desde la Unién Europea, Rosatto. “Esto es muy dindmico y de- SE;t::nva.as":::)a_des
2535: aseuitzzgfeasg zZrC\;n;ngan'oréie se inici6é una carrera por colocar frutas bemos estar atentos a todo”, afade. ductivas, pero
a la manana. "Normalmente podemos en otras latitudes. Asi es como surgie- Por ejemplo, en Espafia no hay una requieren mas
;?gfnr::z :ri SSO; ?i(;fsz Iacfﬁ:;s&?)e;(%gon ron mercados c<.)mo A51a,‘que re.c1be gran aptfesta por variedades negl.'as, agua. £l cé_lculo de
Debemos conoceria muy bien, porque fruta de Australia, Suddfrica, Chile y pero debido ala demanda desde Asiay | |35 comunidades
cualquier error podria ser desastroso. Hoy Peri; acostumbrados a un tipo de uva Sudéfrica, esas uvas forman parte del | |o han hecho con
nos tomamos el tiempo adecuado para de calidad superior a la que producia portafolio de la empresa. variedades tradi-

hacer las pruebas’, explica Angel Sanchez.

Espana. “Hemos tenido que cambiar
para acceder a mercados que si buscan

Sin embargo, el consumidor espafiol
entiende y tiene claro que en el pais ya

cionales, no con
las nuevas, que son

calidad”, sostiene Rosatto. se pueden comprar uvas los 365 dias | M35 prOduq'V‘aS'

dad, nos estrellaremos. Vamos en esa Conocer qué variedad demandanlos  del afo, situacién que hace una déca- peyo nece_srtamos

. , P . . . wrr o mas agua, cuenta
sintonfa. Aqui el unico mercado que clientesy cudles se pueden cultivar,se- da no era tan habitual. “Hoy, los su- Juan Antonio
compra uva de menor calidad es Ale- gun las condiciones agroclimaticas es permercados tienen uvas de todos los Sinchez El proble-
mania, pero los precios son mds bajos. clave para una empresa como Raimsa, origenes”, sostiene Rosatto, sobre una ma ha gblpeado a
En el resto de los paises, si no envia- donde se manejan uvas blancas, rojas, competencia que se torna mas dindmi- | |36 poméceas en
mos fruta de calidad excepcional, que- negras y algunas de sabores. “Tene- cay en la que Raimsa ha apostado con | Catalufia yalolivo

daremos fuera”, contintia.
El gran mercado para la uva espaio-

mos un estudio con clientes para ela-
borar un plan estratégico y conseguir

todo para quedarse con un trozo mas
grande de la torta. Ra

en Andalucia, por
ejemplo.
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DIAMENTRO : 16 MM

CAUDAL : 1LITRO/HORA
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ESPESOR DE PARED : 6 MIL

PROTEKTA

Tecnologia que da Frutos

CINTA DERIEGO

LABERINTO CORTO Y ANCHO CON FLUJO QUE
PREVIENE LA SEDIMENTACION DE PARTICULAS

AMPLIO FILTRO DE ENTRADA, ALTAMENTE
RESISTENTE A POTENCIALES TAPONEAMIENTOS

DISTANCIA ENTRE GOTEO :10,15Y 20 CM

CATALOGO DIGITAL

PROTEKTA

www protesta.cl

-

www.protekta.cl

COTIZA TUS PRODUCTOS EN VENTAS@PROTEKTA.CL

CASA MATRIZ « LA CORDILLERA N°214 LAMPA « SANTIAGO ) 2 2952 7966
ARICA® LA SERENA ® OVALLE ® QUILLOTA ® LAMPA ® BUIN ® SAN VICENTE ® CURICO ® TALCA ® CHILLAN » TEMUCO ® OSORNO

www.redagricola.com
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En un total de 250 ha, repartidas en diferentes fincas alicantinas, Raimsa produce un total de 30
variedades de uva de mesa. La mayoria de ellas, se trata de nuevas variedades de fruta sin semilla.

facil, ya que tenemos que ser super
profesionales para poder sobrevivir.
Hemos tenido que adaptarnos a lo que
quiere el mercado. Esto nos ha llevado
a ampliar clientes fuera de Espaia”,
sostiene Pilar Sdnchez

UNMERCADO CAMBIANTE

Si bien el mercado espaifiol es uno de
los que mas se ha resistido al cambio,
a la hora de cambiar sus gustos hacia
una variedad sin semilla, en el resto

del planeta la situacién es bastante
diferente. Uva sin semilla, uvas de
sabores sobresalientes, frutas para un
determinado nicho comercial.... Hace
muchos afios que la tendencia de con-
sumo estd en constante transforma-
cién, y ello ha motivado que Raimsa
iniciase un agresivo recambio varietal
en 2018.

Viejas variedades como Aledo,
Dofia Maria e Ideal han dado paso a
una nueva generacioén de variedades

que provienen de diferentes progra-
mas de mejoramiento genético como
IFG, SNFL, Volcani Center y Arra. “La
tendencia del mercado mundial es ir
a hacia las variedades licenciadas. O
te transformas o mueres”, afirma Ro-
satto sobre un panorama en el que
no hay vuelta atrds y en el que solo
terminard ‘sobreviviendo’ Red Globe y
alguna que otra, aunque solo para un
mercado muy de nicho.

“De las tradicionales, nos queda
algo muy residual. Hay un nicho de
mercado para esas uvas en los super-
mercados locales porque hay gente
tradicional que quiere comer varieda-
des antiguas, pero es algo muy resi-
dual. La tnica que queda, y que cree-
mos que pueda tener un poco mas de
volumen es Red Globe”, dice Rosatto.

Las uvas sin semillas han ganado
terreno ante consumidores moder-
nos. “Las nuevas generaciones, por
ejemplo, los que son padres, no les
dan de comer a sus hijos uvas con
semilla”, dice Rosatto, sobre como ha
evolucionado el mercado en el dltimo
tiempo.

Ja

MERCADDS
EN 2022,

concentrandose
fuertemente en
Europa, Africa
(Sudafrica,
Nigeria, Angola,
Kenia, Uganda

y Senegal), Asia
(Malasia, Singapur
e Indonesia),
ademas de otros
paises como,
Maldivas, Canada
y Ecuador. ;Otros
que afiadir este
20237 “Seguro.
Por ejemplo,

ya tenemos los
protocolos para
exportar a Brasil",
dice Rosatto.

ARBUS 1500
DIAMOND

iEl pulverizador turbo ideal
para el productor que busca
proteccién para sus cultivos!

iSepa mas!
iHable con nuestros
especialistas!

jacto.com

2dcb.com.br

@ jaclto

www.redagricola.com







